


Quién debe asistir:

AGENTES:

¢ Operadores de comunicaciones fijas
y moviles

* Proveedores de infraestructuras

e Proveedores de acceso a Internet

¢ Fabricantes de equipos, redes
y terminales

* Proveedores de contenidos

e Integradores de sistemas

DEPARTAMENTOS:

e Desarrollo de Negocio

¢ Nuevos servicios

e Estratégicos

e Comerciales

¢ Direccion de Operaciones
¢ Regulacion Legal

¢ Cuentas

Algunos datos del sector:

BANDA ANCHA

¢ Espafia supera los 3,6 millones de lineas
de Internet de alta velocidad

¢ En Espafia el 69% de la poblacion no
dispone de banda ancha

VolP

¢ El negocio de VolIP est4 poco explotado
en Espaia. Actualmente, existen 2.700
clientes de voz a través de Internet en el
mercado corporativo espafiol y 40.000 en
el residencial. La mayoria de estos
usuarios utilizan servicios de mensajeria
como Messenger o redes de intercambio
de archivos P2P, como Skype, a través de
las cuales se pueden realizar llamadas
telefénicas por Internet.

Para 2005, afio en el que el sector estima
que despegara la VolP, se esperan 16.000
clientes en el mercado empresarial

y 113.000 en el doméstico.

En términos de valor de mercado se
estima que el negocio movera 20
millones de euros (entre el segmento
corporativo y doméstico) el proximo afo.
La cifra aumentara hasta 162 millones de
euros en el afio 2009.

ADSL

o E|l ADSL crecera un 50% anual hasta
2006. Segun los analistas, la banda ancha
tendra 250 millones de consumidores en
2006, de los que 170 millones utilizaran
ADSL y unos sesenta millones el cable,
mientras que el resto utilizardn
tecnologias alternativas como las
comunicaciones inalambricas.

TELEFONIA MOVIL

¢ SegUn cifras procedentes de los fabricantes
de teléfonos moviles, la demanda de
teléfonos UMTS capta menos del 2% de las
ventas totales del mercado espafiol.

RECOLETOS

Conferencias
y Formacidn

R
[ F

Estimado amigo:

CONVERGENCIA

El futuro de las Telecomunicaciones en Espaiia tiene como tarjeta de presentacion la
banda ancha. Segun los expertos, 250 millones de consumidores utilizaran la banda ancha
en 2006, de los cuales 170 lo haran a través de ADSL, 60 haran uso del cable y el resto otras
alternativas como las comunicaciones inalambricas.

El Ejecutivo y la Union Europea estan centrando sus esfuerzos para desarrollar la
banda ancha y se han propuesto como claro objetivo que en todo el territorio nacional,
existan las mismas oportunidades de acceso. Por su parte, los empresarios del sector
también estan dirigiendo su mirada hacia la banda ancha y estudian las nuevas
oportunidades, inversiones y modelos de negocio que van a triunfar proximamente.

Conscientes del impulso que industria y consumidores demandan y con interés de exponer
los retos que se plantean para las TIC, RCF-Recoletos Conferencias y Formacion organiza: “BANDA
ANCHA", un evento que se celebrara en Madrid los dias 27 y 28 de septiembre de 2005 y donde se
abordaran cuestiones de gran interés sobre las TECNOLOGIAS ESTRELLA del sector:

¢ ;En qué medida la integracion de operadores fijos y moviles potencia la disponibilidad

VolP

TRIPLE PLAY

TELEVISION EN EL MOVIL

PLC

de servicios y el uso de la banda ancha?
¢ ;Qué servicios de telefonia movil se van a ofrecer a través del teléfono fijo; y viceversa?

e ;Qué aspectos concretos desean los operadores que sean regulados?
e ;Como va a cambiar el modelo de negocio de los operadores ante el masivo uso de la VoIP?

e ;Cudles son las areas de crecimiento de los distintos promotores de TP?

e ;Cudl es el perfil del usuario adaptado a este nuevo negocio?

o ;Cual es el nivel de competitividad en estos momentos?

WIMAX-WIFI

¢ ;Qué factores pueden conducir el ritmo de despegue de banda ancha inalambrica?
¢ ;Qué expectativas reales existen?

En la confianza de que este encuentro sera de su interés y esperando poder saludarle
personalmente, reciba un cordial saludo,

Yl

Isabel Pardinas
Directora de Programas
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El crecimiento de la banda ancha en 2004
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PROGRAMA

Martes, 27 de septiembre de 2005

SIEMENS 23ya.com
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8.45 Recepcion de los asistentes y entrega de la
documentacion

9.15 | Saludo y Bienvenida a cargo del Presidente de
Jornada:

D. Juan Gascon
Director de Telecomunicacionese | + D + |
AETIC

15 de abril de 2005 _E_KIE!!SI )1

El Plan de Convergencia con Europa se pondra en
marcha en enero de 2006

La Administracién se ha puesto manos a la obra para 1mp1]1alsar gla
desarrollo de la sociedad de la informacion, de forma ql:ie Es;:ado
mejore su posicion con respecto a Europa. 1_51 )secretalré) bger :loaesté
de Telecomunicaciones, Francisco Rps, explicé que el Gobie e
elaborando un plan de convergencia con Europa, necesario gel
acabar con esta brecha digital. "Es uno de los compromisos e
Gobierno. En este momento lo estamos redactando y estara lis

para enero de 2006", alego.

da“dministracién

9.30 | Politicas del ejecutivo
para el impulso y desarrollo de la
sociedad de informacién

Segun un reciente informe elaborado por el Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio, Espafia esta a la cola de la
Unidn Europea en la insercion en la sociedad de la infor-
macidn. En esta linea el "Informe Ontiveros” propone que
se adopte una estrategia urgente de modernizacién eco-
ndémica ya que nuestro pais estd expuesto a un elevado
riesgo de exclusion digital y marginacion de la economia
del conocimiento. Por ello, desde la Administracion Cen-
tral se estan desarrollando una serie de medidas para
potenciar el uso de la banda ancha en todo el territorio
nacional y un programa de ayuda a los operadores que
podrén obtener créditos reembolsables e incluso subven-
ciones directas alli donde sea aplicable.

PLAN DE CONVERGENCIA CON EUROPA

= ;Qué medidas van a adoptar para ponerlo en
marcha?
- ¢Cual es el compromiso de la Administracion
para llevarlo a cabo?
- ¢Qué presupuesto se va a destinar para ello? 11.30
- ¢Qué partidas se distribuiran a las CC.AA.? —

BANDA ANCHA 11.45

= ;Qué nuevos planes se elaboraran para ampliar
el alcance de la banda ancha por toda la
geografia espafiola?
= Programa de ayudas a los operadores:
- ¢Qué criterios se van a seguir para otorgar
estas ayudas?:
* Neutralidad tecnolégica
* Redes creadas deberan estar abiertas
* Conformidad con las reglas de la competencia
- ¢Como acceder a estas ayudas?
¢A cuanto ascienden las subvenciones que se
concederan?

CABLE

= ;Cual es el calendario de aplicacién para la
liberalizacién del sector?

= ;Qué medidas estan desarrollando para
garantizar la competencia?

D. Anatolio Alonso

Vocal Asesor para el Desarrollo de la Sociedad de la
Informacion

MINISTERIO DE INDUSTRIA, TURISMO Y COMERCIO

Coloquio y preguntas
Café ( El regulador m

Medidas de la CMT para el mercado
de banda ancha

O Préximos desarrollos legislativos y
analisis de mercado

BUCLE DESAGREGADO. Fomento de la inversion

sostenible para una competencia real

= ;Cudl es la politica de la CMT para incentivar el
acceso al bucle desagregado?

ANALISIS DE MERCADO

= ;Qué conclusiones se derivan de los ultimos
resultados obtenidos en el analisis de mercado?

VOZ SOBRE IP, la primera realidad de

una convergencia cada vez mayor

= ;Como la CMT fomentara el
a

desarrollo de nuevos La ver, scbre

servicios sobre VolP? 1P no €5 wa evolucion

sino wna REVOLUCTON
WIRELESS Y UMTS

= ;Como han impactado estas
tecnologias sobre la banda
ancha tal y como hoy se conoce?

Ke@alcio Eadn’%;% Tlera

D. Reinaldo Rodriguez lllera
Presidente

COMISION DEL MERCADO DE LAS
TELECOMUNICACIONES

lLos operadores

Coloquio y preguntas

fijos

Mesa Redonda:

Las estrategias de los operadores
fijos en la banda ancha

00 ¢Como estan evolucionando los
servicios?

0 ¢Como van a incrementar el
A. R. P. U. de estos servicios?

HACIA UNA MEJORA DE LA BANDA ANCHA

= ;Qué modelos de negocio estan triunfando en
la banda ancha?

Todos los ponentes han confirmado formalmente su asistencia. En caso de producirse cambios en el programa, sera por razones ajenas a la voluntad de la organizacion



= ;Qué hacer para que el acceso a banda ancha 13.00 Mesa Redonda:
tenga grados de penetraciéon cada vez mejores? ) :
- ¢Cémo repercutira esto en el consumidor Las estrategias de los operadores

final? moviles:
= ;Qué oportunidades ofrece la banda ancha

O ¢Qué nuevos servicios pueden

combinada con movilidad para las ofrecer?
5 cer?
empresas: O ¢Cudles son los planes para
SERVICIOS Y CONTENIDOS alcanzar la convergencia en las
= ;Como las ofertas de servicio de los redes fijas y méviles?
operadores va a impactar en la demanda de SERVICIOS

banda ancha?

= ;Qué previsiones tienen los operadores sobre la
rentabilizacion de los contenidos?

= ;Qué tendencias existen en las alianzas entre
productores de dichos contenidos y operadores
de telefonia? CONVERGENCIA

= ;Qué servicios prevén los operadores que seran
mas demandados por el usuario?

= ;Qué garantia ofreceran para proporcionar
dichos servicios?

EVOLUCION DEL MERCADO EN LA U.E. = ;En qué medida la integracion de operadores
fijos y moviles potencia la disponibilidad de

servicios y el uso de la banda ancha?

- ¢Cual es el papel de la telefonia mévil como
desarrollador de la Sociedad de Informacion?

- ¢Como puede potenciar la banda ancha?

- ¢Qué servicios de telefonia movil se van a
ofrecer a través del teléfono fijo; y viceversa?

Modera: - ¢€omo se llevaria a cabo esa integraciéon?

= ;Como se esta desarrollando el mercado fijo
y movil en otros paises de la Unién?
= ;Qué ofertas estan surgiendo alli, teniendo
en cuenta una mayor desagregacion del bucle?
= ;COomo estd evolucionando la convergencia en
estos paises?

D. Santiago Moreno
Director de Relaciones Institucionales
VODAFONE

D. Victor Domingo Prieto
Presidente

ASOCIACION DE INTERNAUTAS
D. Fermin Marquina

D. Antonio Portela Relaciones Institucionales
Vicepresidente C.E.O. TELEFONICA MOVILES
COMUNITEL GLOBAL D. Joaquin José Mollinedo*
Director de Relaciones Institucionales y Regulacion
D. Rafael Conejos GRUPO AUNA
Consejero Delegado * Ponente pendiente de confirmacion
JAZZTEL

14.00| Coloquio y preguntas

D. Antonio Anguita Ruiz
14.15| Almuerzo

Presidente
GRUPO FRANCE TELECOM ESPANA

DESARROLLO DE SERVICIOS DE BANDA ANCHA
Director ~G eneral Ede febrero de 2005 EX_LI’ISi(')n
BT ESPANA

La television se hace mavil

D. Jests Figueroa Granados adoras de méviles y los fabricantes de terminales afilan sus

e e oestion de Productos ¥ I;f;zs;rara una batalla que ya ha arrancado en C'olrea y estallard en
" . i -1a televisién por el movil. _
servicios de Marketing Europa a partir de 2007: 1a televi: p e W @

tro de dos afios, si se cumplen las e?,’d’ ¢  d
e g%rxlfirlzs tendrén un terminal que permitird, ademas de hablar, recibir

diferentes canales de television y escuchar la radio.

D. Angel Rojo
Director General

COLT TELECOM ESPANA Y PORTUGAL . . -
16.00| ¢Qué modelo de negocio va a utilizar

D. Guillermo Mercader Vodafone para ofertar la television en
Consejero Delegado el movil?
YA.COM

= ;Cudl es la capacidad de Vodafone para ofrecer
television en el movil?
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¢ Qué velocidad real de conexién esperan
proporcionar a los consumidores para su uso?
¢ Qué previsiones de demanda por parte del
usuario tiene la compania?

¢Cual es el perfil del usuario adaptado a este
nuevo negocio?

¢ Qué precios se estipularan para ofrecer el
servicio?

D. Ignacio Roman
Director de Marketing de Particulares
VODAFONE

45| Coloquio y preguntas

11 de junio de 2004 Expansiol
ealidad

Hablar por teléfono a través de Internet es ya unar

La voz a través de Internet (VoIP) modificard en los proximos anozrljeasctui

configuracion del mercad(é telefc;)iniiolcon la ?Ezgi?jnii nuevos ag , q
ird n las operadoras de telecomu b )

i(;nﬁ};;:;zndceola bandz ancha a las empresas y hogarels fha ?blerto un nuevo

campo lleno de posibilidades para el mundq de la tele om:;\. et

La convergencia de la Voz IP (VoIP) -transmision dg voz e p v\c,leb oo

datos a alta velocidad a través de la red- con las aplicaciones

propiciando el desarrollo de nuevos servicios.

es de

00| ¢Como estan rentabilizando los

operadores el servicio de Voz sobre IP?
Segun vaticinan los expertos, la invasion IP va a provocar en
los préximos afios una revolucion tecnoldgica sin parangon.

Sin embargo, aunque la VoIP es una realidad, su uso por
parte de los consumidores y empresas esta todavia en sus ini-

rios no han sido adaptados a esta nueva situacion. Por ello,
los prestadores de servicio no han lanzado aun sus ofertas de
forma masiva. Segun los analistas, cuando eso ocurra, el mer-
cado se revolucionara. La voz (o 'killer application' de Inter-
net) ha hecho su entrada en el mercado.

= En un entorno competitivo donde la reduccion
del precio de Ilamada es constante, ;donde esta
el negocio de la VozIP?

= ;Qué aspectos concretos desean los operadores
que sean regulados en materia de VolP?

= ;Como creen Telefénica y Voz Telecom que va a
cambiar el modelo de negocio de los
operadores ante el masivo uso de la VolP?

= ;Como evolucionara la oferta de servicios de
telefonia para las empresas y particulares
cuando éstos adopten la VozIP?

= ;Es la prestacion de servicios y aplicaciones de
Telefonia IP (en formato ASP) una alternativa
real a modelos 'in house'?

DiRa. Eva Pérez
Presidenta
ASTEL

O La experiencia de Voz TELECOM

VozTelecom, el operador de Aplicaciones de Telefonia IP

centralita y telefonia disponible desde la red de banda
ancha, que permite a las empresas disponer de una solu-

RECOLETDS

Espafol, nos hablara de micentralita.net, un servicio de 19.00

' SIEMENS 83ya.com
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¢Desde cuando esta disponible este servicio?
¢Cudl es el modelo de negocio de
micentralita.net?

¢Cudl es el coste para el usuario?

¢ Qué calidad de servicio ofrece?

¢{Cémo planean rentabilizar el servicio?

D. Xavier Casajoana
Director General
VOZ TELECOM

O La experiencia de Telefénica

Telefénica explicard cémo esta siendo su experiencia en
esta nueva aplicacion. La compania asegura que todas sus
redes, tanto fijas como mdviles, admitirdn las comunica-
ciones a través del Protocolo Internet (IP) en 2008.

= ;Qué acogida prevé Telefonica que tendra el
servicio de IP por parte de sus usuarios
habituales?

= ;COmo y cuando ha previsto la compaiiia el
lanzamiento de este servicio a sus clientes de
banda ancha?

= ;Cual es el valor afiadido de la VolIP respecto a
la telefonia tradicional? ; Cémo ayudara a
dinamizar el mercado de banda ancha seguin
Telefénica?

D. Juan Romeo
Subdirector General de Servicios de Voz y Datos
TELEFONICA DE ESPANA

18.00| Coloquio y preguntas

cios, ya que, en la mayoria de paises, los esquemas regulato- 18.15 i_Cémo las empresas pueden ahorrar

costes a través de las nuevas
tecnologias méviles de comunicacién?
MTactics desarrolla tecnologia y aplicaciones moviles para
el mundo corporativo que permiten a las empresas acce-
der a la informacidn en tiempo real a través de teléfonos
mdviles, PDAs, BlackBerry y PC portatiles.

La compania, pionera en estas aplicaciones, nos contard
cémo las empresas de diferentes sectores pueden acceder
y reportar datos en tiempo real desde el punto donde se
encuentren, ahorrar costes administrativos y mejorar en
la productividad de sus profesionales en movilidad.

= ;Coémo ha afectado la banda ancha al
desarrollo de tecnologias para la mejora
de la productividad en las empresas?

= ;Cudl seria el impacto de la incorporacién de las
tecnologias de acceso a datos en movilidad en
los procesos de trabajo de una empresa?

= ;De qué forma estas tecnologias ahorraran
costes a las empresas?

= ;Qué ejemplos de retornos de la inversion (ROI)
en estas tecnologias se pueden destacar?

D. Enrique Ruiz Martin
Consejero Delegado
MTACTICS

Coloquio y preguntas

cién avanzada de telefonia. 19.15| Fin de la primera jornada




Miércoles, 28 de septiembre de 2005

TECNOLOGIAS DE ACCESO E

INFRAESTRUCTURAS

Lineas de BA por tecnologia

Porcentaje de accesos por tecnologia. Datos de 2004

Satélite de banda ancha

0,06
Modem LMDS PLC
de cable 2,7 ,04  Fibra optica
23,7 0,78

72,7

Fuente: Expansion

9.00

9.15

9.30

Recepcion de los asistentes

Saludo y Bienvenida a cargo del Presidente de
Jornada:

D. Enrique Mateo
Director de Tecnologia de Redes Moviles
SIEMENS

Triple play: {Qué servicios
anadidos van a ofertar los operadores?

O ADSL vs. cable

¢(ADSL o cable? Las lineas de alta velocidad mantienen una
expansion muy fuerte en Espafia. Se prevé que en 2007 supe-
raréan los siete millones de consumidores, con un volumen de
negocio de 6.000 millones de euros. La rapidez y el precio
son las dos variables que manejan los usuarios de Internet. EI
ADSL parece, de momento, la tecnologia mas rentable debi-
do a las multiples ofertas que existen en el mercado y a su
facilidad de instalacion, pero el cable esta resultando ser un
serio competidor, ya que se encuentra también al alza.

Por otra parte, sequn un reciente estudio, el éxito de los ope-
radores de cable en la oferta de Triple play esta obligando a
los operadores de telefonia fija a incorporar TV a su oferta
para poder competir. Hablaremos del caso IMAGENIO, un
servicio que compite con el cable a través de la linea ADSL,
su medio de difusidn, y de la nueva apuesta del cable ope-
rador Ono con su oferta de Triple play, con la que pretende
ofrecer telefonia, Internet de banda ancha y television.

ADSL vs. CABLE

= ;Cudles son las estrategias de los operadores
para ampliar la cuota de mercado?

= ;Hasta qué punto son el ADSL y cable competencia?

= ;Cudl es la evolucién de datos en ADSL y cable?

= ;Cudl es el estado de despliegue de las
infraestructuras de cable y ADSL?

TRPLE PLAY Y OTROS SERVICIOS

= ;Cudl es la apuesta de las operadoras en Triple play?

= ;Qué servicios seran los que triunfen en ambos casos?
- ¢Como planean la paquetizacion de dichos servicios?
- ¢Qué tarifas se barajan?

= ;Como sera la calidad de penetraciéon? ;Y la
capacidad de acceso?

LIBERALIZACION DEL CABLE

= ;Como ven las compafiias la futura liberalizacion?
= ;Cudles son los planes de expansién geografica
de ONO?

IMAGENIO

= ;Qué previsiones tiene Telefonica sobre IMAGENIO?
- ¢Cual sera el coste medio para la empresa?

= ;Como planean los operadores alternativos
diferenciarse de ofertas masivas como la de
IMAGENIO?

D. Fernando Ojeda
Director General
ONO

D. Manuel Salaverria
Director de Negocio
EUSKALTEL

D. Francisco Rodeiro

Director de Planificacion Estratégica y Desarrollo
de Negocio

R GALICIA

D. Mariano Sotillos
Consejero Delegado de IMAGENIO
TELEFONICA CABLE

Esquema del servicio Imagenio

Telefonia E
Teléfono Linea
Acceso a a * — telefonl.ca
Internet de alta — Médem Router al exterior
velocidad s
PC Multimedia ‘

Distribucion de TV
Video bajo demanda
Acceso a Internet

Decodificador

desde la TV TV Expansion

10.45

11.00

11.30

Coloquio y preguntas

Café

¢Qué estrategias esta
disenando Iberdrola para optimizar
el PLC frente al ADSL y cable?

Iberdrola, que inicié en 2003 de forma pionera la comerciali-
zacion del acceso a Internet por la red eléctrica mediante la
tecnologia PLC, esta desarrollando actualmente el Proyecto
OPERA (Open PLC European Alliance), un programa que
cuenta con un presupuesto de 20,2 millones de euros y cuyo
objetivo es desarrollar un estandar abierto europeo para
ofrecer a bajo precio el acceso a Internet y otros servicios de
telecomunicaciones de banda ancha a todos los ciudadanos
europeos. La iniciativa se encamina a mejorar el estado de la
tecnologia y a conseguir un estandar que pueda ser usado
por las eléctricas para la comercializacion masiva.

= ;Cudl es el modelo de negocio de la compafia
respecto al PLC de acceso? ;Y el PLC ‘in home™?

= ;Cuando se prevé que se regulara esta tecnologia?

= ;Qué problemas de despliegue estan surgiendo?

= ;Como lberdrola esta superando los costes
tecnolégicos de entrada?

= ;Cual es el nivel de competitividad del PLC en
estos momentos?

= ;Cuando creen que se rentabilizara este servicio?




12.15

12.30

13.15

13.30

RECOLETDS
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PROYECTO OPERA

= ;En qué fase se haya el proyecto?
= ;Como lo estan llevando a cabo?
= ;Qué resultados esperan obtener?

D. Miguel Angel Sanchez Fornié
Director de Sistemas de Control y Telecomunicaciones
IBERDROLA

Coloquio y preguntas

¢Como aprovecharan los operadores la
evolucion de la tecnologia 3G a la 3.5G?

La tecnologia HSDPA, evolucién de la actual 3G UMTS, per-
mite incrementar en mds de 10 veces la velocidad de acceso de
los servicios mdviles actuales. Ademas de mejorar los retardos
y tiempos de respuesta de la red para aplicaciones de datos,
incrementa significativamente la capacidad de datos de las
redes UMTS de los operadores. Se trata de una tecnologia que
permite mejorar la percepcion del usuario de datos 3G, que
facilita el desarrollo de nuevos servicios, que ofrece nuevas
posibilidades de negocio, y que garantiza el desarrollo escalo-
nado de la banda ancha en movimiento y en cualquier lugar.

= ¢Cudles son las ventajas del HSDPA frente al UMTS?

= ;Supone un cambio tecnoldgico o una evolucion?

= ;Cuando estara disponible para el usuario final?

= ;Como se veran mejorados los servicios actuales?

= ;Qué oportunidades de negocio ofrece?

= ;Como los operadores van a rentabilizar la
tecnologia HSDPA?

D. Eloy Fustero
Director de Desarrollo de Negocio
QUALCOM ESPANA

D. Antonio de Mendoza
Product Manager de Tecnologia UTRAN
SIEMENS

Coloquio y preguntas

¢Qué aportaran las tecnologias
inalambricas Wimax frente a las Wifi?
¢Qué oportunidades de negocio
ofrecera la Mobile Broadband?

O La experiencia de Alcatel, Motorola,
Siemens y Ericsson en banda ancha
inalambrica

¢ Qué factores pueden conducir el ritmo de
despegue de banda ancha inaldmbrica?

¢ Qué expectativas reales existen?

= ;Cual va a ser la disponibilidad de estas
tecnologias en el mercado?

¢ Qué aplicaciones pueden tener mas éxito en el
entorno de MB? jAmenaza o complementa a
otras tecnologias?

¢Hasta donde pueden llegar sus despliegues?

Dha. M? Luz Gilarranz

Wifi-Wimax Business Director

ALCATEL

D. Alfredo Canteli

Jefe de Desarrollo de Negocio
MOTOROLA ESPANA

D. Enrique Mateo

Director de Tecnologia de Redes Mdviles
SIEMENS

14.30

14.45

T --Onling-++--

D. Antonio Campana Nieto

Director de Soluciones de Acceso Mdvil y Transporte
ERICSSON

Coloquio y preguntas

Fin de la segunda Jornada

QUALCOMM es
UALCGM un lider global en
el desarrollo y
suministro de pro-
ductos y servicios de comunicacién moéviles basados en la tec-
nologia digital CDMA (Acceso Multiple por Division de la
Codificacion). Como el mayor proveedor de chips 3G CDMA
del mundo, QUALCOMM esta comprometido con el desarro-
llo y la implantaciéon de la tecnologia 3G. Con oficinas en
toda Europa, Qualcomm trabaja estrechamente con numero-
sos operadores, fabricantes y desarrolladores para permitir el
éxito del despliegue comercial de los servicios 3G UMTS en
toda la region.
Qualcomm desarrolla y suministra chips, hardware y softwa-
re, asi como herramientas de apoyo, que soportan las princi-
pales tecnologias multimodo y multibanda 2G/3G, tales como
UMTS y HSDPA. La solucién "Launchpad Suite" de Qualcomm
incorpora funcionalidades avanzadas multimedia, de conecti-
vidad, posicionamiento, interfaz de usuario y almacenamien-
to removible, incluyendo gpsOne®, la tecnologia A-GPS (GPS
asistido) mas utilizada en todo el mundo. Qualcomm es res-
ponsable de la solucion integral BREW® Ecosystem, software
de localizacién QPoint, QChat y BREWChat® (soluciones PTT),
y estd comprometido con el desarrollo de aplicaciones, tec-
nologias y servicios de valor afadido de proxima generacion
de comunicaciones moviles.

Siemens Comunicaciones es
S I E M E N S uno de los grupos mas impor-
tantes en el mercado global
de las telecomunicaciones.
Siemens es el Unico proveedor del mercado que dispone de un com-
pleto portfolio de productos para sus clientes, con una oferta que va
desde terminales para usuarios finales a complejas infraestructuras
de redes para empresas y operadores, asi como una completa oferta
de servicios. Siemens Comunicaciones es la empresa lider en innova-
ciones para tecnologias convergentes y en productos y servicios para
redes inaldmbricas, fijas y de empresa. Es el grupo mas grande den-
tro de Siemens y estd presente en mas de 160 paises de todo el
mundo con una plantilla de 60.000 empleados. En el afio fiscal 2004
(30 de septiembre) generd unas ventas aproximadas de 18.000 millo-
nes de euros.

ya . CO m Ya.com Internet Factory, compa-
fia perteneciente a T-Online
T--Online----- International (filial de Deutsche
Telekom), es un operador de refe-
rencia en el mercado espariol que ofrece soluciones globales tanto
para el ambito residencial como para el empresarial. Ya.com presta
servicios de Telecomunicaciones, ofreciendo acceso de banda ancha
y servicios de telefonia fija; Entretenimiento, con una oferta crecien-
te de contenidos de calidad sobre su conectividad, y comercio elec-
tronico, sector en el que es lider en Espafia, asi como la gestion de
portales y su explotacion publicitaria.
Los servicios integrados de Acceso ADSL y telefonia fija, junto con los
servicios de Voz sobre IP y la oferta Triple-Play constituyen las lineas
estratégicas de futuro de la compania, que ha cumplido seis afios
operando en el mercado espafiol.
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